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SUL PROCUREMENT DELLA BANCA MONDIALE
28 Aprile 2015, Roma | ICE-Agenzia, Via Liszt 21

Programma

Registrazione Partecipanti

Saluto di indirizzo

Francesco PENSABENE - Dirigente Ufficio Partenariato Industriale e
Rapporti con gli Organismi Internazionali, ICE-Agenzia

Alfredo INGLETTI - Vice Presidente OICE per l'internazionalizzazione

Le opportunita per i consulenti in ambito Banca Mondiale
Ludovico TASSONI - Project Manager - Corporate Procurement Systems,
Gruppo Banca Mondiale

» Il mandato della Banca Mondiale

» |l Focus strategico della Banca

» Le opportunita e le sfide geografiche della Banca
» |l Procurement dei servizi di consulenza

» Suggerimenti su come preparare le offerte

Il Procurement della Banca Mondiale
Ludovico TASSONI - Project Manager - Corporate Procurement Systems,
Gruppo Banca Mondiale

» Il Project cycle alla Banca Mondiale
» Il Procurement - focus sui settori: Public/Private partnership
(Infrastructure/Energy), Climate Change, SMEs

Light lunch

Come ha fatto chi ce I'ha fatta? La testimonianza di un Associato OICE
Ing. Gianfranco LAEZZA - AIRES Ingegneria - Studio tecnico associato

Esercitazioni
Ludovico TASSONI - Project Manager - Corporate Procurement Systems,
Gruppo Banca Mondiale

» Esercitazione sull’'uso del Portale eConsultant2, lo strumento del Gruppo
Banca Mondiale per la partecipazione alle gare per i servizi di consulenza

Conclusioni e chiusura dei lavori



